
Dica Clínica

Aprenda a cobrar e a 
parcelar os seus 

orçamentos



Escolhendo o pacote



Unidade MID FULL
Apinhamento Suave Apinhamento Moderado Apinhamento Severo



Unidade MID FULL
Desvio de Linha Média 1mm Desvio de Linha Média 2mm Desvio de Linha Média 3mm



Unidade MID FULL
Rotação Anterior de 10° Rotação Anterior de 30° Rotação Anterior de 45°



Unidade MID FULL
Rotação Posterior de 10° Rotação Posterior de 20° Rotação Posterior de 30°



Unidade MID FULL
Intrusão ou Extrusão de 1mm Intrusão ou Extrusão de 2mm Intrusão ou Extrusão de 3mm



FULL FULL
Mordida Profunda Mordida Ideal Mordida Aberta



FULL FULL
Meia Classe III Classe I Meia Classe II



FULL FULL
Classe III Completa Classe I Classe II Completa





Como fica o meu 
custo?



Meu custo

Unidade Mid Full
Número de alinhadores Por unidade Até 40 alinhadores Ilimitado*
Garantia Não se aplica 3 anos 6 anos
Preço a vista R$ 95 R$ 3,800 R$ 4,999

Ou 6x de R$ 690 R$ 903
Ou 12x no cartão de R$ 369 R$ 478

2o caso no mês
Preço a vista R$ 86 R$ 3,420 R$ 4,499

Ou 6x de R$ 621 R$ 813
Ou 12x no cartão de R$ 332 R$ 430

3o caso no mês
Preço a vista R$ 81 R$ 3,230 R$ 4,249

Ou 6x de R$ 587 R$ 768
Ou 12x no cartão de R$ 314 R$ 409

10% de 
desconto!

15% de 
desconto!

Desconto
automático!



Um preço justo
Comparação com preços Invisalign

Ao usar Esthetic Aligner, ao
invés de Invisalign ou Clear 

Correct, você economizará mais 
de R$ 100.000 por ano!*

*Considerando 2 novos clients por mês (caso tipo full)



Minha tabela de preços



Minha tabela de preços
Preço sugerido

Tipo de tratamento Alinhamento Suave Alinhamento moderado Alinhamento severo
Classe II, Classe III
Mordida aberta
Mordida profunda
Mordida cruzada

Pacote Unidade Mid Full

Preço sugerido R$ 5,000 R$ 7,000 R$ 9,000
Ou 12x R$ 460 R$ 690 R$ 880

Lucro R$ 2,720.0 R$ 3,200 R$ 4,001
Lucro % 54% 46% 44%



Dicas



Dicas

1. Tenha uma clínica bonita e arrumada. O AMBIENTE FAZ A DIFERENÇA.

2. Você é o especialista. TRANSMITA A SUA AUTORIDADE.

3. Você está vendendo saúde e beleza. FALE O PREÇO COM CONFIANÇA.

4. Os pacientes gostam de parcelar o tratamento. FALE O VALOR DA PARCELA.

5. Se o paciente não fechar na primeira consulta ele pode não voltar.  PASSE O PREÇO E TENTE FECHAR NA 
PRIMEIRA CONSULTA.

6. Se o cliente não fechar, não desista! CONTINUE EM CONTATO COM OS CLIENTES QUE NÃO FECHARAM.

7. Mostre o aparelho e outros casos para o paciente. SEJA DETALHISTA

8. Quer mais ajuda? Contate sua gerente de relacionamento ou o suporte (11 99155-1104)



Novidade!
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